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Grüner Strom für Industrie und Gewerbe

Anforderungen Industrie – und Gewerbe

Reduzierung Stromkosten

Preissicherheit

Umsetzung CSR-Strategien

Greifbares Produkt 

Verfügbare Solar- und Windprojekte

Verfügbare und kontrahierbare PPAs

Funktionierende Wertschöpfungskette 
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Was ist möglich durch (regionale) PPAs ?

3

Mehr EE-Projekte  

Mehr Flächen für EE-Anlagen

Mehr Genehmigungen für EE-Anlagen

Mehr EE-Anlagen ohne EEG-Tarif

Schnellere Projektrealisierung

Mehr Profiteure  

Mehr lokale Wertschöpfung

Mehr Arbeitsplätze in der Region

Mehr öffentliches Interesse

Mehr emotionaler Bezug
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Power Purchase Agreements unterstützen unsere Projekte
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Flächensicherung

Eigene Flächen von Industrie/Gewerbe

Aktive Flächensuche von Industrie/ 
Gewerbe

Angebote regionaler Flächeneigentümer

Aktive Unterstützung regionaler Player 
und Projektpartner

Genehmigungsverfahren

(lokale) Unterstützung durch z.B. 

Politik

Bürgermeister

Gemeinderat

Öffentlichkeit

Finanzierung 

Realisierung von Projekten ohne EEG-Tarif

Erlöse oberhalb von EEG-Tarifen

finanzierungsfähige Abnehmer

Beteiligung (regionaler) Banken
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Weitere Beteiligte auf dem Weg des Stroms zum Verbraucher
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Projektgesellschaft (SPV)

Hält i.d.R. nur das Projekt

Verkauft meist pay as produced

Energiehändler

Pay as produced Abnahme

Balancing (BRP)

ggf. Strukturierung

Lieferung auf Bilanzkreisebene

(Regionaler) Energieversorger

Vertragspartner Endkunde

Beschaffung Residualmengen

Energielogistik zum Zählpunkt
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Mehr EE- Projekte und schnellere Realisierung durch PPAs
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Industriekunde 
/ 

Gewerbekunde

Flächen-
sicherung

Projekt-
entwicklung

Investition und 
Finanzierung

Trassen-
sicherung &  

Netzanschluss
Bau

Energiehändler

Energie-
versorger
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PPAs für SMEs?
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PPA Markt 2018 mit großen Versorgern und Corporates 2018 gestartet

Versorgung über PPAs noch die Ausnahme 

Aufbau von Know-How notwendig 

Übernahme von Risiken durch viele Player notwendig 

V.a. Preis- und Kreditrisiko bei SME herausfordernd
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Abnehmer

8

Der Weg des Stroms

Projektgesellschaft

Energiehändler

Energieversorger
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Konkretisierung des PPAs
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