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Direktvermarktung als
Wettbewerbsvorteil bel
der EE-Finanzierung

Am Praxisbeispiel DKB
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Das erwartet Sie heute

Die Herausforderung
- Eine kleine Geschichte

Die Losung
Nachhaltige Services fur |hr Portfolio

Ein Praxisbeispiel
- Deutsche Kreditbank AG

So werden Sie Partner
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Das sind wir!

L Seit 2018 am Markt

Spezialisiert auf die Themen Kleinteiligkeit und dezentrale
Energieerzeugung & -Verteilung

i
\"*'7»-_i‘
: Unter den Top 3 der fuhrenden Direktvermarktungsanbieter

in Deutschland

Mehr als 6.000 Anlagen in der Direktvermarktung

Uber 200 Kooperationspartner

Schnelle, digitale und einfache Abwicklung
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Die
Herausforderung

Eine kleine Geschichte uber
die Kundensituation



Der Trend ist klar...

Branchengrenzen
verschwimmen

Kleinteiligkeit
nimmt zu

Steigende
Dynamik
Im Markt

Steigende
Nachfrage:
Gruner Strom

Banken brauchen
Nachhaltigkeits- &
Digitalisierungs-
strategien

Zunehmende

Marktregularien
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Mehr Erneuerbare fur Klimaschutz

&

100% Treibhausgas-
neutralitat bis 2045

O -~
P 4
4

Anteil von 65%
Erneuerbaren am

Bruttostromverbrauch
bis 2030
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EEG-Novelle 2021:
Ambitionierter Ausbau der Erneuerbaren bis 2030

Entwurf des Windenenergie-auf-See-Gesetzes sieht auch offshore ehrgeizigen Ausbau vor
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Ausbauziele fir Windenergie und Photovoltaik bis 2030 in Gigawatt (GW)
© BMWi; Windenergie-auf-See-Gesetz (WindSeeG); Entwurf Erneuerbare-Energien-Gesetz (EEG) 2021




Steigende Zahl an EE-Anlagen

Deutliche Zunahme EE-Kapazitat
und der vermarkteten Leistung (GW)

Keine Vermar ktung Kleine Anlagen ( 100 kW - 2 MW) GroBe Anlagen ( > 2 MW)

199

167

129 70 Anzahl Anlagen
48 1.108.000
306.000 44.000
21 61.000 39.000
32.000
2020 2025 2030
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Das Wachstum der EE-
Kapazitat wird durch eine
zunehmende PV-Pflicht bel
allen Kundengruppen in
Deutschland gestutzt

Zunehmende Anzahl an EE-
Anlagen ab 100 kWp bedeutet
wachsende Anzahl von Anlagen
mit Vermarktungspflicht

Vermarktungsgrenzen”
konnen weiter sinken



Neue Herausforderungen fur Banken

Geplante Zubau-Zahlen fur EE-Anlagen fuhren zu

steigender Nachfrage bei Finanzierern ( $ )
Steigender Kunden- und Offentlichkeitsdruck,

nachhaltigere Produkte anzubieten und sich an der

Energiewende zu beteiligen m
Kundenlosungen werden komplexer und beschranken

sich nicht nur auf Finanzierung
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Komplizierte Prozesse fur Betreibende

Bis zur Inbetriebnahme einer EE-Anlage kommen
Betreibende an vielen notwendigen aber fur ihn als
komplexen empfundenen Schnittstellen vorbei

Planer / Modulhersteller / Projektierer / Netzbetreiber L

Finanzierer

Direktvermarkter |
Um diese Hurden uberwinden zu konnen, suchen I

Anlagenbetreibende Rundum-Sorglos-Losungen,
aus moglichst einer Hand
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Direktvermarktung
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Die Losung

Unsere Services &
Kooperationsmodelle



Was ist die
Direktvermarktung?

e Erneuer bare Virtuelles Kraftwerk Strombdrse
Energien der EnBW
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So funktioniert die
Partnerschaft

Jeder konzentriert sich auf seine Starken

Als Bank bleiben Sie Ansprechpartner fur den Kunden

Als Bank bieten Sie ihrem Kunden ein Rund-Um-Sorglos-
Paket an und erganzen so ithr Produktportfolio sinnvoll

Als Vermarkter ubernehmen wir die energiewirtschaftliche
Komplexitat und sorgen fur eine reibungslose Abwicklung

Als Vermarkter unterstutzen wir mit Marketinginstrumenten,
Tools/Kundenportal und bei der Abrechnung
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\ Partnerschaften im Vergleich

Vermittlungspartner White Label Full Service
Einmalige Provision Laufende Provision
Kostenlose Online-Tools Provisionshohe frei wahlbar
Marketing-Unterlagen Branding aller Unterlagen inkl.
Partner-Hotline Portal

Partner-Hotline

Keine Einrichtungskosten Einrichtungskosten: 2.999 €
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Ein
Praxisbeispiel

Deutsche Kreditbank AG
& Virtuelles Kraftwerk
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© 2020: Start der Zusammenarbeit

o White Label Partner

© Uber 100 DKB-Kundenberater geschult

@ Bereits rund 100 gluckliche Kunden

Die Partnerschaft

© RegelmafBiger Austausch bringt Verbesserungen

fur das Produkt und die Kunden

© Positive Resonanz am Markt




Angebot anfordern in 4 Minuten

Anlagendaten Erlose Kontaktdaten Vertragsdaten

Hier geht's zur
1 eintragen berechnen \.3 eingeben 4 ) wahlen

&/

Daten eingeben Daten eingeben

Anlagenart

lhre Erlése mit der Direktvermarktung

5.475 g/3anr

Besteht zum Vermarktungsbeginn Anspruch auf eine gesetzliche Férderung?

f Forderun,

Nein, kein gesstzlicher Anspruch aul

g [FEGH

Elektrische Nennleistung \’\

Geplante Erzeugung pro Jahr


https://www.dkb.de/geschaeftskunden/branchen/erneuerbare-energien/erloesrechner/
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Anlagenanmeldung im Online-Portal

Anmeldefristen
auf einen Blick

DKB

Deutsche Kreditbank AG

Zuruck zum Portfolio

VER-200521-E123E1

Company Owner

Elektrische Nennleistung

233 kW

Forschriett der Direktvermarktung

24%

Anmeldefortschritt

Unterlagen

digital Fernsteuerbarkeit

Brauchen Sie Hilfe?
service@interconnector.de

Sie konnen die Anlage zur Anmeldung freigeben, sobald aller zur Anmeldung notwendigen. Daten hinterlegt
sind. Wenn die Freigabe bis zum xx.xx.xxx erfolgt, kann die Direktvermarktung zum 01.xx.xxxx starten

Angebot Vertrag @ Stammdaten

[Z Vertragsdaten andern

Angaben zum Verteilnetzbetreiber dndern
Sehen Sie hier die Angebotsdaten und -unterlagen ein.

Angebot ansehen

Stammdaten

Bitte fiillen Sie hier die Stammdaten der Anlage aus.

Stammdaten ausfillen

Erstmaligen Netzeinspaisung |

Vertrag

Bitte laden Sie den unterschriebenen Direktvermarktungsvertrag hoch.

Vertrag hochladen

Vorraussichtlichen erstmaligen Netzeinspeisung

Bitte tragen Sie das vorraussichtliche Datum der erstmaligen
Einspeisung in das ortliche Stromnetz ein.

Datum eingeben



e Eadenne B

.Fur uns als Bank sind die
Losungen & Services ein sehr
wichtiger Baustein, um
unseren Kund*innen mit den
Innovativen und digitalen
Services ein Rundum-Angebot
bereitzustellen.”

Jorg-Uwe Fischer
Leiter Fachbereich New Energies,
Deutsche Kreditbank AG (DKB)
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lhre Vorteile als Bank

Innovation & Reputation: Erweiterung Ihres Portfolios
Kein Aufwand durch automatisierte Plattformlosung
Nachhaltigkeit: Grunes Image erzielen

Kundenerlebnis verbessern und Kundenbindung erhohen

Mit Provision zusatzliche Erlose generieren
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So werden Sie
Partner



Jetzt Partner werden!

"o Ihr Ansprechpartner:

Y
Jan Bauer

Mail: salesldinterconnector.de

Sales-Sprechstunde:  Termin sichern
Partner werden: Anfrage absenden
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mailto:sales@interconnector.de
https://meetings.hubspot.com/jan-bauer/sales-sprechstunde-virtuelles-kraftwerk-der-enbw
https://www.interconnector.de/regionale-finanzierer/

Haben Sie noch
agen?
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